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A Bewertung technischer Reifegrad Bewertung technische Umsetzung B 

D Personalstand und Firmenführung Ermittlung Substanz-/Fortführungswert C 

360° Check  
zur Ermittlung der 

Technologie getriebenen 
Produktwerte 

zur Due Diligence vor 
dem Invest zum 
Milestone Check 

360° 

7TabCheck A B 

D C 

A.1     Einsatzszenarien und Marktposition 

A.2     Hardware/Software Realisierung 

A.4     Reifegradermittlung, Roadmap Check 

A.3     Gate Check Produkteinstufung 

D.1    Synergien im Ausbau der Projektideen 

D.2    Projektrelevante Skill Sets 

D.4    Ideen-Sponsoring und Firmenanteile 

D.3    Management Regeln und Hierarchien 

Code Analyse      B.1 

Modell- und Funktionsbewertung      B.2 

Innovationsfilter und Marktrelevanz      B.4 

Einhalten von Entwicklungsrichtlinien      B.3 

Vermarktungskonzept      C.1 

Wettbewerber Check      C.2 

Quantifizierung der Prognosen      C.4 

Marktdurchdringung / Sättigung      C.3 

360° Check    versus     7TabCheck 

7TabCheck 


